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Objectivo da Disciplina:

Difundir uma visao ampla da actividade econémica mundial e da sua evolugao,
bem como da formacao de blocos econémicos regionais.

Aprofundar o conhecimento dos alunos sobre os mais significativos aspectos
das relacoes comerciais internacionais e da consequente disciplina juridica
criada.

Apresentar, com detalhe, a accao das institui¢des financeiras internacionais e
das relacdes monetarias internacionais e dos normativos juridicos que lhes estao

ligados.

Método de Ensino
Aulas Teéricas: Exposicao e Analise dos Contetidos Programaticos. Utilizagao,
sempre de possivel, de textos de apoio.

Aulas Praticas: Recurso a exemplos reais para aplicacio de conceitos e
resolucao de situagoes concretas.



Programa

I - Introdugao

O Direito como Processo de Decisao Politica.

A Humanidade no Direito Internacional:

2.1 Direito do Mar;

2.2 Tratado que Regula a Exploragao do Espago Cosmico;
2.3 Convencao sobre o Genocidio;

2.4 Regulamentacao dos Bens Patrimonio da Humanidade;
2.5 Direitos Humanos.

A importancia das relagdes econémicas internacionais no mundo de hoje.
A cooperacao e a integragao economicas.

A Nova Ordem Fconémica Internacional.

A Actuacao dos Estado:

6.1 A Actuacdo Unilateral dos Estados;

6.2 As crises de Divida Externa;
6.3 A Expropriacao de Bens Estrangeiros.

II - AS RELACOES COMERCIAIS INTERNACIONAIS

1. A teoria do Comércio Internacional:

1.1 Os Fundamentos teéricos do livre-cambismo:

1.1.1
1.1.2
1.1.3

1.1.4

A perspectiva mercantilista;

A teoria dos custos absolutos de Adam Smith;

A teoria dos custos comparados ou das vantagens comparativas de
David Ricardo;

O contributo de John Stuart Mill. A lei dos valores internacionais;



1.1.5 A ilustracao da teoria das vantagens comparativas através de teoria dos
custos de oportunidade ou de substituicao de Gottfried Haberler;

1.1.6 A teoria neoclassica: o modelo Heckscher-Ohlin;

1.1.7 O paradoxo de Leontief;

1.1.8 Algumas teorias contemporaneas: a teoria da procura representativa, de
Staffan Linder, a teoria do ciclo de vida do produto, de Rayvmond
Vernon;

1.1.9 As bases da vantagem competitiva de certas nagdes, segundo Michael
Porter.

1.2 Os argumentos favoraveis ao proteccionismo:

1.2.1 Os argumentos extra-econémicos;

1.2.2 A proteccao das inddstrias nascentes, em conjuncao com o argumento
das externalidades;

1.2.3 Outros argumentos;

1.2.4 Analise a dicotomia livre-cambismo/ proteccionismo.

2. O Acordo Geral sobre Pautas Aduaneiras e Comércio (GATT) e o Acordo que cria a
Organizaciio Mundial de Comércio («Acordo OMC»):

2.1 A génese do GATT (a parte IV da Carta da Havana), o protocolo da
aplicagao provisoéria e a subsisténcia das legislacoes incompativeis com o
GATT;

220 GATT como um acordo intergovernamental que evolui para uma
organizacao internacional de facto: a criacao dos 6rgaos do GATT: a criagao
do Conselho dos Representantes em 1960; as regras de votagao; o
mecanismo de resolucao de litigios: as varias possibilidades; a formacao dos
painéis; o funcionamento deste mecanismo ao longo dos anos;

2.3 O contraponto entre a organica do GATT e a da OMC, as regras de votacao;
o caracter inovador da OMC, designadamente ao nivel da resolucao de
litigios (andlise do Memorando de Entendimento sobre as Regras e
Processos que Regem a Resolugao de Litigios); a proibicao das medidas
unilaterais de repressao; ambito de actuacao e os poderes da OMC;

2.4 Os principios da nao-discriminacao e da liberalizagao como principios
estruturantes do GATT, as respectivas excepgoes;

2.5 As sucessivas rondas negociais multilaterais: Genebra (1947); Annecy (1949);
Torquay (1950-51) e Genebra (1955-56) - visao geral dos resultados
conseguidos; o Dillon round (1961-62) e a emergéncia da UE; o Kennedy
round, o Trade Expansion Act e as propostas de reducao linear dos direitos
aduaneiros e de constituicao de uma zona de comércio livre com o CEE para
certos produtos; a questao dos “picos tarifario”; o Tokyo round - as relagoes
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EUA-UE e o nivelamento da proteccao tarifdria; a questao do neo-
proteccionismo e os diversos acordos aprovados; o Uruguay round: a
reducao dos direitos aduaneiros, os servigos, a agricultura e o GATT ao
longo das rondas negociais; o acordo sobre os téxteis de algodao, o acordo
Multifibras (acordo quadro) e o acordo bilaterais (a questao da diferenciagao
do proteccionismo);

2.6 Analise a alguns acordos comerciais multilaterais, partes integrantes do
Acordo OMC.

3. Os regimes sectoriais:

3.1 Os Acordos Multifibras: o acordo-quadro e os acordos bilaterais; a questao
da diferenciacao do proteccionismo; a questao do “dumping” social;

3.2 A problematica dos produtos de base; a accao da Conferéncia das Nacoes
Unidas para o Comércio e Desenvolvimento (CNUCED ou UNCTAD); o
Programa Integrado Para os Produtos de Base: o mecanismo dos stocks
reguladores seu funcionamento;

3.3 O estatuto dos Paises em Desenvolvimento (PED).
4. Os temas descurados no Uruguay Round:

4.1 O dumping social;
4.2 A proteccao do ambiente;
4.3 As regras de concorréncias.

III - A ACCAO DO BANCO MUNDIAL

1. O Banco Internacional para a Reconstrugiio e Desenvolvimento e as instituicoes
afiliadas:

1.1 O Banco Internacional para a Reconstrugao e Desenvolvimento;

1.2 A Associacao Internacional de Desenvolvimento;

1.3 A Sociedade Financeira Internacional;

1.4 A Agéncia Multilateral de Garantia de Investimento e o Centro Internacional
para a Resolucao de Diferendos relativos a Investimentos;

1.5 O papel do grupo do Banco Mundial no auxilio aos PED.



IV - AS RELACOES MONETARIAS INTERNACIONAIS

1. Nogbes fundamentais:

1.1 O mercado de cambio; a ligacio do mercado do cambio com a Balanga de
Pagamento (BP); a arbitragem; as taxas de cambio; as operagoes cambiais a
vista e a prazo; as operagdes “swap"; os cambios estdveis, fixos e flexiveis;

1.2 O mercado do eurodélar: o seu surgimento e a sua importancia nas relacoes
monetarias internacionais.

2. A Balanga de Pagamento:

2.1 O sistema de inscricdao da BP: regras basicas;

2.2 A composigao da BP; as diferentes balangas que integram a balanga global;

2.3 O equilibrio e o desequilibrio das BP; a linha divisoria entre as operacoes
que entram em conta para a afericao da posicao da balanca e as operagoes
financiadoras;

2.4 A posicao da BP e os niveis de desenvolvimento econoémico; o ciclo
evolutivo das BP;

2.5 Os inconvenientes dos défices e dos excedentes prolongados;

2.6 A BP portuguesa: linhas gerais de evolugao durante o Estado Novo, e desde
1974 até aos dias de hoje.

3. O ajustamento dos desequilibrios externos:

3.1 Os mecanismos espontaneos de ajustamento;
3.2 As politicas de ajustamento dos desequilibrios externos.

4.A evolucao do sistema monetario internacional:

4.1 Os regimes monetarios anteriores a Il Grande Guerra;

4.2 A cooperacao monetaria apos II Grande Guerra;

4.3 Outros aspectos do cédigo de boa conduta monetaria: a proibicao das
desvalorizacdes competitivas; a obrigacao da unicidade das taxas de cambio;
a obrigacao de convertibilidade; a obrigagao de informar e colaborar com o
Fundo; os poderes de fiscalizacgao do Fundo; o apelo a uma maior
transparéncia, na sequéncia da crise no sudeste asiatico;

4.4 O papel do FMI na crise do peso mexicano de 1994-95 outros paises da
Ameérica do Sul, em particular da Argentina, e também na crise do sudeste
asiaticos de 1997; as insuficiéncias do Fundo;

4.5 Os mecanismos de ajuda financeira do Fundo.

5. O processo de integraciio econdmica comunitaria:



5.1 A situacao da Europa apods a II Grande Guerra: o plano Marshall, a OCDE, a
UEP e o Acordo Monetario Europeu;

5.2 O desinteresse inicial da UE pela questao monetéria; a criacao da serpente
comunitaria e do FECOM; razdes do seu insucesso;

5.3 A criacao do Sistema Monetario Europeu: caracteristicas essenciais;

5.4 As vicissitudes por que passou o SME; o relancamento da UEM; as crises de
Set. 1992 e Julho /Agosto de 1993;

5.5 Os Tratados de Maastrich, Amesterdao e Nice e a UEM.

V - A ACTUACAO DOS AGENTES PRIVADOS:

1. As Empresas Multinacionais: Descricao Analitica de um Fenomeno

Contemporaneo.
2. A Nacionalidade da Pessoa Juridica e a Empresa Multinacional.
O Controlo pelo Estado da Actividade Internacional das Empresas Privadas.
4. Os Contratos Internacionais.
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Aconselhamos, ainda, a visita as paginas na Internet das seguintes instituicoes:

- International Monetary Fund;

- Bank for the International Settlements;
- United Nations;

- World Trade Organization;

- European Union.



DISCIPLINA DE DIREITO ECONOMICO INTERNACIONAL

DISCIPLINA SEMESTRAL

SISTEMA DE AVALIACAO

. A FREQUENCIA E A PARTICIPACAO ACTIVA NAS AULAS SERA
CONSIDERADA PARA EFEITOS DE AVALICAO

2 REALIZACAO DE | (UMA) FREQUENCIA

OS ALUNOS QUE NA FREQUENCIA OBTIVEREM CLASSIFICACAO IGUAL OU
SUPERIOR A 10 (DEZ) VALORES PODERAO SER DISPENSADOS DA
REALIZACAO DO EXAME ESCRITO, DESDE QUE TENHAM REALIZADO
TRABALHOS PRATICOS.

3. EXAME ESCRITO
NOTA MINIMA DE APROVACAO DE 10 (DEZ) VALORES

4 A REALIZACAO DE TRABALHOS PRATICOS TERA LUGAR AO LONGO
DO SEMESTRE LECTIVO E SERA LEVADA EM CONTA PARA EFEITOS
DA NOTA FINAL.

5. A CLASSIFICACAO FINAL DA DISCIPLINA SERA A MEDIA
ESTABELECIDA ENTRE A NOTA DAS PROVAS ESCRITAS (EXAME
FINAL E OU FREQUENCIA), A NOTA DOS TRABALHOS PRATICOS,
SEMPRE QUE TAL VENHA A SER DETERMINADO.

6. NO AMBITO DA DISCIPLINA PODERAO AINDA SER REALIZADOS, AO
LONGO DO ANO, ESTUDOS DE CASO, INDIVIDUAIS OU COLECTIVOS,
COM RELEVANCIA PARA A CLASSIFICACAO FINAL.

A FORMA DE CLASSIFICACAO DOS TRABALHOS INDIVIDUAIS OU
COLECTIVOS SERA PREVIAMENTE INDICADA.
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